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金
管會為推動資本市場發展，在2020年

底正式宣布啟動「資本市場藍圖」方

案，其中五大策略中的第一項便是「強化發

行市場功能，支援實體經濟發展」。元大期

貨為呼應主管機關政策，支援實體經濟發

展，積極布局亞太地區，成為服務產業法人

第一品牌，同時希望與同業攜手為服務產業

法人而努力。

元大期貨副董事長周筱玲認為，實體企

業是經濟發展的根本，隨著臺灣經濟發展，

所有周邊單位都應該為實體經濟推動共同服

務。金融主管機關提出的資本市場藍圖，其

元大期貨周筱玲副董事長談

服務產業法人 看好臺灣實體經濟

發展

元大期貨是服務產業法人的第一品牌，周筱玲副董（前排中）帶領元大團隊與多家期貨商分享
營運經驗。

中多處提到服務實體經濟的願景與計畫，而

期貨行業將扮演關鍵的樞紐角色。而從產業

面來看，中小企業在營運上也確實有所需

求，根據臺灣歷年進出口貿易狀況，占GDP

比重都在50%左右，顯見企業幾乎離不開國

際原物料的貿易行為，以及應收應付的匯兌

行為，原料採購與外匯收支的風險管理，就

是中小企業在生產經營之外的最大需求。

期貨業最適合扮演整合服務鏈條的樞紐

國際貿易是一項從原料採購到支付貨款

的行為，從中牽涉到多個不同行業、分段提

⊙元大期貨提供
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供多元服務，其中期貨業最適合扮演整合服

務鏈條的樞紐，提供一站式服務的業別，外

加善用臺灣高雄港擁有LME認證倉庫之優

勢，增加期貨業多元服務。此外，放眼國際

市場，各地區期貨相關行業的公司，主營業

務項目都包含風險管理商貿服務事業，而臺

灣期貨行業長期以來少了這一條業務線，若

能及時補上，對於提升臺灣期貨業在國際市

場的競爭力有絕對的幫助。

現行臺灣期貨業針對風險管理商貿服務

雖然尚無專項的經營資格，但整體業務發展

大方向已有初步共識，後續將朝著找出最適

經營主體與模式的方向前進，在法令取得配

套的前提下，期望金融主管機關可先讓臺灣

期貨商具備完整的資格，得以提供一站式的

商貿風險管理服務，形成臺灣以輔助產業原

物料之特色金融服務。臺灣期貨交易所亦可

研議上市與臺灣需求較為相關的原物料與匯

率衍生品，強化臺灣非指數類商品產品線，

並配套流動性及行銷相關方案。

而期貨公會可借鑑各國期貨業協會推進

風險管理服務業務的相關經驗，扮演居中協

調的角色，協助期貨業拓展此業務所需與主

管機關及投資人所需法規、作業面規範制定

及相關訓練。期貨業各家業者則是扮演樞紐

角色，提供風險管理服務予各行業，並在主

管機關既定的願景下，提供一站式服務進行

各項準備，包括業務模式學習、客戶需求調

研、行業人才培養、服務模式推廣、產業投

資者教育工作等。最後到最終端的產業鏈客

戶，隨著風險管理服務質量與知識的推進，

逐步參與衍生品市場，應用衍生品工具強化

避險能力，優化財報提升經營績效。

風險管理商貿服務再創期貨業新價值

風險管理商貿服務事業業務項目的推動

工作繁多，元大期貨為期貨業龍頭，將在開

發產業客戶之餘，充分扮演與各方溝通、詳

細調研、需求整合等工作，並適時提出相關

的建議，像是國際貿易企業、銀行業、倉儲

物流業、租賃業等都是在此服務鏈條上的其

他行業，如果期貨業能借鑒國際經驗扮演統

合服務的角色，可強化與跨界的調研與溝

通。

而在對期貨同業之間，風險管理服務事

業是整個期貨行業的事，非單一或少數公司

可成，因此元大期貨充分與同業溝通，找出

最適合的經營模式是很重要的工作，同業共

同探究此項業務並協力把市場規模擴大。而

對產業客戶而言，長期以來產業客戶幾乎不

知道臺灣期貨行業現在可以提供哪些既有的

風險管理服務，以及未來可能可以提供哪些

服務，所以要更多接觸上游原料供應商、中

游貿易與加工企業、下游終端用戶等企業，

持續溝通並傳達未來可能發展的方向。最

後，將以上相關群組溝通之後，綜合訊息提

出相關建議供主管機關與相關單位參考。

期貨工具最原始的功能是規避價格風

險，國際市場發展較為平衡，但推到亞洲特

別是華人市場，反倒過度傾向投機炒作，時

常被視為賭博，導致長期下來既定的形象多

是負面，一代人有一代人的責任，而風險管

理服務正是這一代期貨人的事業，期望臺灣

期貨界能藉著風險管理服務事業的推動，漂

亮地打一場翻轉行業形象的仗。 




